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-~ Motivacion por el crecimiento profesional de las personas

Negociacion con
Proveedores

, Cuéntas veces te has
preguntado por qué
los proveedores no

cumplen fiel e
integramente con  sus
entregas?

. Quieres aumentar la productividad de tus
compras?

. Quieres conocer las tacticas y estrategias que
emplean los compradores profesionales?

l'.', s A todas estas preguntas y otras mas responderé en el seminario
g programado por la Agencia Local de Desarrollo de Alicante,
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El coste de la asistencia a la Jornada es...
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Durante esta jornada verificaremos:

* Como realizar prospeccion de mercado en busca de nuevos y mejores
proveedores.

* COmo establecer criterios objetivos para seleccionar a los mejores
proveedores.

* Como realizar peticiones de oferta para incrementar nuestras posibilidades
de conseguir mejor precio y servicio

* Coémo establecer objetivos a la negociacion.

* Como disefar Estrategias y Tacticas para la Negociacién segun las
diferentes situaciones de poder Comprador/Vendedor.

Pondremos en practica las siguientes Herramientas:

» Método de Valoracion de Proveedores

¢ Método de Comparacion de Ofertas no Homogéneas
« Meétodo de Planificacion de la Negociacion.

« Mapa de oferta.

+ Mapa de Negociacion.

» Disefio exhaustivo de la Ficha de Negociacion.

.Y al final... jHaremos una Simulacion de Negociacion Real,
compitiendo unos con otros!

Espero que nos veamos el
Jueves, 16 de Diciembre, de 9:30 a 13:30 h.
En el Centro de Emprendedores, ¢ el Cid, 13, Alicante

O llama al teléfono: 965 146 158

Indicando el nombre de la jornada.
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