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COLEGIO OFICIAL DE INGENIEROS TECNICOS INDUSTRIALES DE ALICANTE

DESCRIPCION DEL CURSO:

El principal objetivo del curso de Desarrollo Directivo es el de orientar a los participantes en conceptos fundamentales que los
capaciten para dirigir empresas y equipos en el mercado actual.

El proceso de reflexion estratégica es un paso imprescindible para establecer la estrategia de la organizacion. Permite a los
directivos analizar la situacién de su empresa, el mercado y los competidores, dando prioridad a lo importante Vs. Lo urgente.

El Cuadro de Mando Integral es una herramienta que permite traducir la Estrategia en términos operativos.

El objetivo del Plan de Empresa es analizar y documentar una idea de negocio con el propésito de desarrollarla.
DOCENTE:

Francisco Paez, Profesor del MBA de la Escuela Europea de Negocios y Socio Director de CMI Gestion.
PROGRAMA A DESARROLLAR:

I. Direccion Estratégica y Cuadro de Mando Integral II1. Elaboracion de un Plan de Empresa (1 de
(18 de mayo) junio)
1. La Direccién Estratégica L. Introduccién
2. La Estrategia 2. é_QL.Je.es un Plan de Empresa?
3. Niveles de gestion estratégica 3. ObJetlyos. I,
., - 4. Consejos para su elaboracion.
4. Etapas de la pIan|,f|caC|on el e 5. Guioén practico. Apartados y explicaciones.
5. Conceptos estrategicos 5.1. Contenido
6. La cadena de valor de la empresa 5.2. Indice
7. Ventaja competitiva 5.3. Proyecto y Objetivos
8. Analisis del entorno competitivo. 5.4. ASRE_CFOS Legales y Societari_o;
9. El Cuadro de Mando Integral 5.5. Anall!s!s de Productos / Servicios
5.6. Analisis del Mercado
) ", } ) 5.7. Plan de Marketing
II. Herramientas de Gestion Empresarial y Business 5.8. Plan de Ventas
Intelligence (25 de mayo) 5.9. Eroducgion
. L, 5.10. Recursos Materiales
1. Los Sistemas de Informacion en la empresa 5.11. Organizacién / RRHH
2. El ERP (Sistema de Gestion Integral) R PNE S ECo OmnicotFinanciero
3. El CRM (Sistema de Relacion con los Clientes) 5.13. Valoracién Global del Proyecto
4, La Gestién Documental 5.14. Anexos
5. Business Intelligence

LUGAR DE IMPARTICION:

Sede Central de Alicante del COITIA, Avda de la Estacion 5 de Alicante.

FECHAS Y HORARIO:

Los Miércoles 18 y 25 de Mayo y 1 de Junio, de 16.30 a 20.30

MATRICULA:

96 € Colegiados y Precolegiados (Resto de alumnos 120 €)

OBSERVACIONES:

Posibilidad de convalidacion por Créditos de Libre Eleccién para alumnos de la UMH.
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Los interesados deberan inscribirse a través de la plataforma para inscripcion en jornadas y cursos de la pagina web del Colegio, en la
seccion Formacion.

El pago se realizara mediante tarjeta de crédito o de débito, a través del médulo de pago telematico de la pagina web del Colegio.

Esta transaccion es totalmente segura y esta garantizada por el Banco de Sabadell. No devengara ningun tipo de comision, ni gastos de
servicio.

La admision se confirmara al finalizar el proceso de inscripcion. La admision esta condicionada al pago del importe de matricula del curso.
La admision se realizara por riguroso orden de inscripcidn.

El plazo de inscripcidn finalizara 5 dias antes del comienzo del curso.

La realizacion del curso esta condicionada a cubrir una matricula minima considerada. En caso de no alcanzarse esta matricula minima, el
curso sera anulado y las matriculas recibidas seran devueltas por el mismo medio por el que se realizé el pago.
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www.coitialicante.es



