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Porqué disefar un plan Comercial & plan de Ventas

Cada dia los mercados estan mas saturados
de productos y servicios, la competencia es
més fuerte y nuestros clientes y potenciales
clientes cada dia tienen mas informacion y son
mas exigentes.

Tener el mejor producto y no llegar a todos
nuestros clientes, nos exige disefiar e
implementar un buen Plan Comercial y un
buen Plan de Ventas.

Objetivo del curso

Este curso nos permitira analizar nuestra
situacién comercial para relanzarnos en el
disefio de un Plan Comercial & Ventas para
fijar nuestros objetivos, como alcanzarlos y
qué acciones se deberan llevar a cabo para
alcanzarlos.

Empresarios, Directivos, Directores
comerciales y de marketing, Jefes de venta y
Comerciales.

Modulo I: Auditoria Comercial
Ambito general de la empresa.
Investigacion de mercados.

Producto y Precio

Mercado y Canales de distribucién.
Comunicacioén integral.

Organizacién comercial

Modulo I

Disefo del Plan Comercial & Ventas
Definicion de objetivos

Estrategia y Plan de accion

Plan de Ventas

Modulo ll:

Sistemas de Informaciéony Control

HORARIOS:

Martes y Jueves, de 16 a 20 h. Los dias 5, 7,
12,14 y 19 de julio.

LUGAR:

Concejalia de Juventud de Valencia

C/ Campoamor 91 (42 planta). 46022 Valencia
INSCRIPCIONES:

96 351 56 21 — info@ajevalencia.org (Raquel
Montesinos)

Plazas limitadas a 15 alumnos por riguroso
orden de incripcion.

Ultimo dia de inscripciones: 22 de junio 2011

Sin Bonificacion: 370€  Con Bonificacion: 0€

AJEV tramita la bonificacién de forma gratuita.
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