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Los mercados estan cambiando
desde siempre

y cada vez
sus cambios son mas rapidos



El mundo esta cambiando tan rdpido, que ya no es el grande quien gana al

pequeno, sino el rapido quien gana al lento

Rupert Murdoch




trabajar por cuenta propia ===
‘ y hacer 0 que te gusta




i Todo ha cambiado!



;Que es un
Modelo de Negocio?



La rapida evolucion de Internet ha permitido
el surgimiento de nuevos modelos de
negocios
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Las empresas deben
replantearse continuamente
su diseno de negocio
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Cada una de estas
INnnovaciones en
modelos de negocio
pueden proporcionar a
una empresa una

ventaja

competitiva




;Como disenar un

Modelo de Negocio?



Un Modelos de Negocio debe

responder a las siguientes cuestiones:

Como seleccionaras a tus clientes
Como defines y diferencias tus ofertas de producto/serv
Como consigues y conservas a los clientes

Como sales al mercado

Como defines las tareas que deben llevarse a cabo
Como configuras tus recursos

Como consigues el beneficio
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RELACION CON TUS CLIENTES
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CANALES DE DISTRIBUCION Y COMUNICACION
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PROPUESTA DE VALOR







RECURSOS



SOCIOS / COLABORADORES




INGRESOS
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COSTES




Diseno de un (The Business Model Canvas )

SOCIOS / _ PROPUESTA RELACION CLIENTES
COLABORAD AR DE VALOR CLIENTES

COSTES INGRESOS




Modelos de Negocio
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Apoya ideas
diferentes y
artistas

innovadores




El entusiasmo, las ganas de
emprender, una actitud
positiva, y un

MODELO DE NEGOCIO

SON necesarios...

...pero no suficientes
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“Al igual que un constructor no
comienza a construir sin su plano...



...un emprendedor no deberia montar
una empresa sin su plan de empresa”.



;Cuanto dinero necesito? o .
:Qué funciones y capacidades ha de

desempefar cada puesto?

:Qué normativa me afecta?

:Tengo acceso a los
suministros

, . i0s?
;A qué precio voy a necesarios

vender?
;Cuanto dinero dispongo?

;Cuanto .d;nero tendré ;A quién le voy a pedir
que pedir? dinero?

:Has disefiado un

organigrama?

:Has realizado una prevision de :Conozco el proceso de produccién
necesidades de personal? o de distribucion?

;Cuento con recursos materiales y humanos

;Cual sera mi estimacion de ingresos? para fabricar el producto o prestar el servicio?
(. .
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