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coworking coworkingcoworking
no es un espacio 



consultoría consultoríaconsultoría
no es una empresa  de 



  Momento  o business angel 

Presenter
Presentation Notes
IMPLEMNETACION



La empresa funciona.  

Modelos como 

La empresa

Modelos comoModelos como

una fu

Modelos como

tenemos clientes 

cac=0 y miles usuarios 



  valoración valoración seed valoraciónvaloraciónvaloraciónvaloración seedseedseedseedseedvaloración seedvaloraciónvaloraciónvaloración
500k-2 mill 

Inversión mínima por Startup 
está en torno a 20.000€ 
 
Cartera mínima recomendabl   
invertidas. 



  Momento  o venture capital 
Empresas de inversión colectiva gestionadas por un equipo. 



 
la empresa va como un 
tiro necesita capital 
para crecer más 
rápido. rápido.rápido.

500k a Millones 
ticket 



>3 millones 
valoración 



 
 el equipo 

 

Regla de las 3E 
esfuerzo, esfuerzo y si hace falta 
más esfuerzo.  

“cuanto más entreno más suerte tengo” 
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marketing 

desarrollo 

business perfiles 
 

erfileeeees
internet 



mercado.  mercaadooooo.rca
“grande, atractivo, en “grande, “grande, atractivo, enatractivo, enatractivo, enatractivo, enatractivo, enatractivo, en

crecimiento” 
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lead investor 
 

leaaaad innvvvvesstoooorr
inversor profesional o mediático 

confianza 

estrategia de salida/CR 

protección de accionistas 

networking sectorial 

fiscal 

 



la salida 
competencia directa 

respaldada por capital riesgo. 
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respaldada por capital riesgo. 
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la salida 
competencia directa 

respaldada por capital riesgo. 
 

crecimiento brutal y entra 
un gran CR 

competencia indirecta a la 
que le aportas valor. 



por vuestra atención 
gracias 
www.bbooster.org 

@bbooster_org 
@enriquepenichet 
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